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PODMIENKY PRE STARTUP SPOLOCNOSTI
NA SLOVENSKU!

BOZENA CHOVANCOVA? - JAN BUKOVEN?

Condition for Start-ups in Slovakia

Abstract: Currently, the growth of developed countries is driven not only
by the traditional sectors of the economy; new technologies, innovation and
scientific research are increasingly coming to the fore and are becoming the
key to the long-term economic growth.

Investments in startups have recently become trendy. It is not just “‘a matter
of fashion” for one year, as it might seem. In Slovakia the amount of startups
that become businesses and attract major international investors and private
investors because of its high growth and innovation potential who can kick-start
and support smart and inclusive economic growth in long-term. At the same
time they contribute to the development of industries with high added value;
to regional and global competitiveness, as well as creating employment for
the highly skilled workforce. Some successful startups constitute a significant
contribution in building the image of the Slovak Republic abroad as a country
with innovation potential.
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Uvod

S terminom rizikovy kapital sa mdzeme prvykrat stretnat’ vo vedeckej pra-
ci J. Wittera, ktory predniesol vo svojom prejave na konferencii Investment
Bankers Association of America v roku 1939 [10]. V poslednych dvoch de-
satroCiach, najmi s nastupom internetovej revolucie, sa tento problém dostal
do centra pozornosti mnohych ekondomov z teoretickej oblasti, ale aj z hospo-
darskej praxe. Zndma je aj publikacia Kevina McNally z roku 1997, ktora sa
orientuje hlavne na oblast’ malych firiem a ich buduci rastovy potencial [14].
V podobnom duchu pisali pracu aj Brad Feld a Jason Mendelsom (2011),
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ktori koncentrovali pozornost’ aj na vyhl'addvanie investorov do takejto ri-
zikovejSej oblasti podnikania [7]. Douglas J. Cumming (2010) sa venuje aj
problematike Specifickych investi¢nych stratégii pri vstupe investorov do tej-
to sféry [3].

Aby sa dal potencidl startupov vyuzit’ naplno aj na Slovensku je potrebné
vytvorit’ priaznivé legislativne a regulacné prostredie, ako aj vhodny ekosys-
tém a finan¢né schémy na financovanie kritickych faz zivota startupov.

Mikropodniky a malé a stredné podniky tvoria 99 % vSetkych spolo¢nosti
v Eurdpskej tnii. Ich celkovy pocet je priblizne 21 miliénov a zamestnava-
ju okolo 33 milionov osob; si zdkladnym zdrojom podnikatel'ského ducha
a inovacii [6].

Viziou vlady Slovenskej republiky a kompetentnych ministerstiev je pod-
porovat’ startupovy ekosystém v Slovenskej republike stimulovanim podni-
katel'ského prostredia a systému $tatnej podpory, ktoré dokazu aktivovat’ slo-
venské subjekty a jednotlivcov s unikatnymi myslienkami, pripadne prildkat’
zahrani¢né subjekty s inovativnymi ndpadmi a tym zatraktivnit’ investovanie
do startupov na Slovensku.

Slovenské podnikatel'ské prostredie je vytvarané predovSetkym z radov
malych a strednych podnikatel'ov, ktori predstavuju az 99 % vsetkych spo-
lo¢nosti, pricom do tejto kategérie spadaju aj startupy [17]. Malé a stredné
podniky poskytuji v podnikovej ekonomike pracovné prilezitosti pre takmer
75 % aktivnej pracovnej sily a podielaju sa viac ako 50 % na hrubej produkcii
a tvorbe pridanej hodnoty [17].

Malé a stredné podniky na Slovensku tvoria len 1,8 % z celkového poctu
malych a strednych podnikov v ramci EU. Ich pridana hodnota z celkovej
pridanej hodnoty malych a strednych podnikov v EU tvori 0,6 % a vytvaraju
1,2 % pracovnych miest zo vSetkych malych a strednych podnikov v ramci
EU. Efektivnost’ slovenskych malych a strednych podnikov je v porovnani
s niektorymi inymi krajinami EU nizka [1].

Ciel’ a metodoloogia

Cielom tohto prispevku je vyhodnotit’ sucasny stav startup prostredia na
Slovensku a na tomto zaklade navrhnut’ zmeny v ekonomicko-legislativnej
¢innosti, ktoré prispeju k tvorbe optimalnejSich podmienok na takuto formu
podnikatel’skej Cinnosti.

Dalej sa pokitisime zadefinovat’ systém podpornych rieSeni na efektivne
fungovanie startup spolo¢nosti. Budeme analyzovat’ a komparovat existujici
systém v Izraeli, ktory aj vzhladom na mali ekonomiku vykazuje vysoku
dynamiku rozvoja.
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V roku 2017 prijala vlada aj na Slovensku dokument, ktory obsahuje za-
kladnti ekonomicko-pravnu podporu ¢innosti startupov u nas. Analyza tohto
dokumentu je v centre pozornosti aj tohto prispevku.

Pri spractvani prispevku vyuzivame vSetky dostupné zdroje hlavne v ram-
ci Smernic EU, ako aj Asociacie rizikového kapitalu (EVCA) v ramci Eurépy
a vSetky informacéné zdroje zo Slovenska.

1 Startupové prostredie na Slovensku

Startupovy ekosystém na Slovensku sa zacal vyvijat’ v rokoch 2010 — 2011
prostrednictvom iniciativ sukromného sektora. Verejny sektor sa témou pod-
pory startupov zacal zaoberat’ az od roku 2013, a to prostrednictvom reali-
zacie projektu Narodného podnikatel'ského centra, tvorby narodnych schém
podpory startupov a Operacného programu Vyskum a inovacie (d’alej len
,OPVal”) i d’alSich iniciativ Europskej komisie zameranych na podporu pod-
nikania (napriklad Akény plan pre podnikanie 2020, Iniciativa Small Busi-
ness Act a pod.). V roku 2015 schvalila vlada SR ,,Koncepciu pre podporu
startupov a rozvoj startupového ekosystéemu v Slovenskej republike”.

Podra kvalifikovanych odhadov existuje na Slovensku priblizne 600 star-
tupov, ktoré zamestnavajii vySe 3000 zamestnancov [13]. AZ 85 % sloven-
skych startupov je v pociato¢nych fazach svojho rozvoja: 41 % v beta faze
(faza nasledujuca po vytvoreni prototypu) a 55 % generuje prijmy. Hlavné
zdroje financovania startupov tvoria v prvom rade osobné uspory (71 %), ¢i
podpora priatel’'ov a rodiny (21 %), pripadne tver z banky (4 %).

Pocet zamestnancov v startupoch je na Slovensku stale nizky:
e 22 % nema ziadneho zamestnanca,
* 14 % ma 1 zamestnanca,
* 11 % ma 10 zamestnancov,
* 9% ma 5 zamestnancov,
* 7 % ma 3 zamestnancov,
* 5% ma 15 zamestnancov,
* 4 9% ma 20 a viac zamestnancov.

V najblizSom obdobi vSak az 46 % slovenskych startupov planuje zamest-
nat’ 2 — 3 osoby, 19 % startupov 4 —9 oséb a 17 % az 10 osob a viac. Startupy
maju navyse zdujem zamestnavat’ vysokokvalifikovany personal, pri¢om az
85 % pracovnikov v startupoch ma vysokoskolské vzdelanie alebo profesio-
nalnu (odbornu) kvalifikaciu, 37 % ma manazérske a ekonomické vzdelanie
a 25 % ma IT vzdelanie [11].
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Sucasny stav startupov na Slovensku je charakterizovany hlavne obme-
dzenou ponukou finanénych a nefinan¢nych néstrojov. Slabou strankou je aj
nedostatocné prepojenie startupovej komunity na univerzity, vysoké skoly, ¢i
iné vedecké institacie. V ramci startupového ekosystému absentuje vzajomna
spolupraca jednotlivych ¢lenov. Aj regulaé¢né prostredie doteraz nemotivova-
lo k podnikatel'skym aktivitim startupov.

Silnymi strankami slovenského startupového prostredia su hlavne cenova
dostupnost’ produktov a sluzieb. Vyhodou je aj vzdelana, kvalifikovana a ja-
zykovo vybavena pracovna sila a relativne dobra dostupnost’ zamestnancov
[12].

Neexistencia komplexného systému Statnej podpory startupov v SR moze
vplyvat’ aj na snahu slovenskych startupov nachadzat’ uplatnenie v zahranici,
napriklad aj v Prahe, Budapesti alebo vo VarSave, kde uz v st¢asnosti existuju
programy na podporu startupov (jav nazyvany ako ,,brain drain — unik moz-
gov*). AZ 57 % firiem zvaZuje relokaciu do inej krajiny, z toho:

* 80 % kvoli novym trhom alebo zdkaznikom,
* 48 % kvoli pristupu k financovaniu a
* 32 % kvoli danlovému a pravnemu prostrediu [13].

Vyber nastrojov na podporu startupov sa odliSuje medzi viacerymi kra-
jinami. V Spojenych Statoch americkych, globalnom centre inovacii a vy-
skumno-vyvojovych aktivit, sa napriklad v rdmci programu ,,Startup New
York* poskytuju startupom daiiové ulavy pocas prvych desiatich rokov pod-
nikania. V Izraeli, ktory sa takisto povazuje za lidra v oblasti startupov, dnes
funguje viac ako 5 tis. startupov a kazdy rok vznikne okolo 700 novych. Tel
Aviv sa povazuje za hlavné mesto startupov [4]. Vysledkom je, ze za kazdy
investovany dolar v Izraeli je izraelskd vlada pripravend podporit’ investiciu
dodato¢nymi Siestimi dolarmi [8].

Aké su priCiny startupového uspechu Izraela? Tento uspech nie je ndhod-
ny, zavisi najma od prostredia, v ktorom sa startupy nachadzaju. Hlavné d6-
vody uspechu startupov v Izraeli mozno zhrntt’ do tychto bodov:

* Statne programy na podporu vyskumu a vyvoja v podnikani,
+ siet’ inStitucii zameranych na podporu startupov,

* vyskum prepojeny s priemyselnou podnikatel'skou praxou,
 financovanie startupov pomocou venture kapitalu [16].

Zaujem o startupy v Izraeli dokumentuje aj skuto¢nost’, kam investori po-
sielali svoje peniaze.
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Graf ¢.1
Kam investori posielali svoje peniaze (v mld. dolarov)
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Pramen: [4].

V EU vyniké opatreniami predovsetkym Vel’ka Britania a Nemecko, a to
najmi vd’aka stimulom pre anjelskych investorov*, ktorych uloha je v startu-
povom systéme nezastupitelnd, ked’ze financuju najrizikovejsie zaciatocné
fazy podnikania.

Tak isto aj regionalne zoskupenie Visegradskej $tvorky (Ceské republika,
Pol'sko, Mad’arsko, SR) vel'mi aktivne podporuje startupy roznymi narodny-
mi programami. Ich sGastou su tak v Ceskej republike, Pol'sku, ako aj v Ma-
d’arsku Specidlne opatrenia uréené na podporu internacionalizacie startupov
v globalnych startupovych centrach, najmi v Silicon Valley.

2 System podpornych rieSeni pre startupy na Slovensku

Podpora inovéacii a inovacnych projektov sa na Slovensku zabezpecu-
je viacerymi Statnymi inStituciami a agentirami (Ministerstvo financii SR,
Ministerstvo hodpodarstva SR, Ministerstvo $kolstva, vedy, vyskumu a $por-
tu SR, Slovak Business Agency — SBA, Slovenska inova¢na a energeticka
agentira — SIEA, Centrum vedecko-technickych informacii Slovenskej re-
publiky — CVTI SR). V sucasnosti z pohl'adu podpory startupov, resp. star-
tupového ekosystému, nie su jednotlivé institicie dostatoéne koordinované.
PredloZena koncepcia navrhuje urcitd koordinaciu a su¢innost’ hlavnych ak-
térov. RieSenia na podporu podnikania startupov a posilnenia ekosystému na
Slovensku st navrhnuté komplexne pre vSetky fazy vyvoja startupov, pricom

4 Anjelsky investor je prevazne fyzicka osoba, ktora poskytuje startupom a inym podnikom

kapital vymenou za vlastnictvo podielu alebo za konvertibilny dlh.
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sa budu realizovat’ aj opatrenia pre fdzu pred zaloZenim startupu i pre rastovu
fazu startupov [18].

Opatrenia, ktoré by mali stimulovat’ startupy v roznych oblastiach:

* Zakladanie startupovych spolocnosti — Pre rozvoj startupov je v SR
najefektivnejSie zaviest novad pravnu formu kapitdlovej obchodnej
spolo¢nosti, ktora dovoli flexibilné nastavenie majetkovych vztahov,
moznosti vstupu alebo vystupu nového investora z investicie. RieSenim
je zavedenie hybridnej formy kapitdlovej obchodnej spolocnosti,
ktora kombinuje prvky spolo¢nosti s ru¢enim obmedzenym a akciovej
spolo¢nosti.

Podobne by sa malo riesit’ aj zdkladné imanie spolo¢nosti, ktoré by malo
byt ¢o najnizsie. Dalej by sa malo riesit’ rozdelenie akcii, ¢ budu alebo ne-
budu verejne obchodovatel'né, vydavanie r6znych druhov akcii, ktoré budu
spojené s rOznymi pravami, napr. pravo pridat’ sa k prevodu akcii za rov-
nakych podmienok ako majoritny akcionar, pravo pozadovat’ prevod akcii,
zamestnanecké akcie, opéné pravo a iné prava.

Nova forma kapitalovej obchodnej spolo¢nosti by mala vhodne odzrkad-
Tovat’ prostredie, v ktorom slovenské startupy vznikaju. Treba flexibilne na-
stavit’ vztahy v spolocnosti a zaviest r6zne mechanizmy ochrany investicie,
zniZit mieru averzie voci rizikovym investicidm. V takejto novej spolocnosti
by si zmluvné strany mohli dohodnut’ celkovu stratégiu spolo¢nosti v pravne
zéaviznej neverejnej akcionarskej dohode tak, aby citlivé obchodné informa-
cie zostali utajené.

* Danové opatrenia — Ministerstvo financii SR navrhuje oslobodenie od
povinnosti uhradzat’ dafiovu licenciu na obdobie 3 rokov pre spolo¢nosti,
ktoré sa kvalifikuji ako startup v zmysle vopred definovanych kritérii.
V prvom roku podnikania st od povinnosti uhradzat danova licenciu
oslobodené vietky firmy v SR a dany navrh teda prediZi toto obdobie pre
startupy o dodatoéné 2 roky. Dalej je potrebné, aby konatelia a spoloénici
daného startupu nemali zdkaz podnikatel'skej ¢innosti a neboli dlznikmi
daniového uradu, sociilnej poistovne alebo niektorej zo zdravotnych
poistovni.

* Podnety pre anjelskych investorov — Dlhodobym problémom startupov
v SR je nedostato¢na aktivita anjelskych investorov. Vyska investicii, ktoré
sa vkladaju do startupov v ich pociato¢nej faze fungovania, je do 100 000
eur, ¢o je problém. Investicie anjelskych investorov st vic¢sinou neverejné,
a preto je vel'mi komplikované ziskat’ presné Statistické tidaje o ich vyske
alebo rozsahu. Tento stav je dosledkom toho, Ze v SR neexistujii nijaké
podporované zdruzenia (kluby) anjelskych investorov. V zahranici takéto
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zdruZenia funguju a monitoruju investi¢né aktivity do startupov, poméhaja
spajaniu startupov s anjelskymi investormi, analyzuju investiént aktivitu
anjelskych investorov, presadzuju zaujmy tychto investorov a podobne.
Pritom vyznam anjelskych investorov pre ekonomiku potvrdzuje napriklad
Statistika European Business Angel Network (EBAN) [5], ktord uvadza,
ze vplyv anjelskych investorov méze v priemere priniest az 231 % rast
zamestnanosti a 150 % rast prijmu podnikov. Investormi rizikového
a rozvojového kapitalu su predovsetkym primarni investori rézného typu,
ako:

* podnikatel'ski anjeli (Business angels),

* nezavisli investori (Independent investors),

» zavisli investori (Dependent investors),

 Ciastocne zavisli investori (Semidependent investors),

* vladou podporované organizacie (Government supported organizations)
[9].

Motivacia anjelskych investorov a finan¢na podpora startupov by mohla
v SR prebiehat’ aj prostrednictvom dodato¢ného navySenia investicie anjel-
ského investora do startupu o dotaciu (grant) z verejnych zdrojov vo vopred
stanovenom percentualnom podiele z vysky investicie anjelského investora
(matching grant). Startup bude moct’ ziskat’ spolufinancujtici grant aj viac-
krat, maximalne vSak do presne stanovenej vysky, a to kumulativne bez ohl'a-
du na pocet investorov. Dané opatrenie bude mozné financovat’ z prostried-
kov alokovanych v OPVal [18].

Prostrednictvom tohto opatrenia bude priamo podporené financovanie
startupov 1 aktivity anjelskych investorov, ktorych investicie sa budi moct
zhodnocovat’ rychlejsie na zaklade spolufinancovania startupovych projektov
7o strany Statu bez toho, aby §tat akymkol'vek spdsobom vstupoval do majet-
kovych a rozhodovacich procesov v ramci startupu.

Podmienkami na poskytnutie grantu z verejnych zdrojov do startupu budu:
« investicia do podniku, ktory spiia kritéria startupu,

* majetkovy podiel v startupe, ktory investor ziska touto investiciou,
mobze dosiahnut’ najviac 49 %,

+ grant udeleny startupu nebude podliehat’ zdaneniu,

» vopred stanovena dolné hranica vysky investicie anjelského investora
pre kvalifikaciu startupu na grant z verejnych zdrojov,

* maximalna vyska grantu, ktory by si takymto spdsobom mohol startup
naakumulovat’ od viacerych investorov, méze byt limitovana na presne
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stanovenu vysku (kumulativne na jeden startup).
Kritéria na kvalifikaciu anjelského investora:

+ anjelsky investor nie je v prdvnom, obchodnom, rodinnom ¢i pracovnom
vztahu s niektorym zo zakladatel'ov, majitelov alebo zamestnancov
startupu,

 ziskava majetkovy podiel v danom startupe po prvykrat, a teda v ramci
tohto programu sa neumozni poskytnutie d’alSieho grantu pri zvySovani
podielu investora v startupe, respektive pri opatovnom ziskani podielu.

RieSenim by mohlo byt vytvaranie a podpora takychto zdruzeni, ¢o by
zlepsilo spajanie investorov so startupmi a finan¢né krytie takejto aktivity
by mohlo byt prostrednictvom OPVal. Pricom podmienkou podpory bude
¢lenstvo v EBAN, ktora zastreSuje europske platformy anjelskych investorov
a bola zriadena Eurépskou komisiou.

Ulohou zdruZenia anjelskych investorov bude vytvorenie databazy in-
vestorov a startupov pdsobiacich v SR, uskuto¢iiovanie kvantitativnych
analyz investi¢nej Cinnosti anjelskych investorov, organizovanie vzdelava-
cich podujati a workshopov, ako aj budovanie mechanizmu na hodnotenie
startupov (rating) napriklad prostrednictvom skupiny sutkromnych domacich
a zahrani¢nych investorov. Pricom toto hodnotenie by mohlo sluzit’ ako jeden
z faktorov rozhodovania pre anjelskych investorov a mohlo by sa vyuzit’ na
ucely dodato¢nych foriem $tatnej podpory.

* Poskytovanie roznych nefinancnych sluzieb pre startupy — Osoby, ktoré sa
rozhodnu pre podnikanie, resp. sa pustia do zalozenia startupu, maju malé
alebo ziadne skusenosti s podnikanim. Z tychto dovodov sa v mnohych
eurdpskych krajinach Statne institicie snazia prekryt’ tito medzeru r6znymi
komplexnymi sluzbami. Ide predovsetkym o asistenciu pri vypracivani
obchodného planu, pomoc pri strategickom planovani, technologické
poradenstvo, poskytovanie dlhodobych poradenskych sluzieb vratane
pravnych sluzieb, ¢i mnohé iné finanéné a nefinancné sluzby. Pri
rokovaniach s investorom je vhodné od zaciatku si vyjasnit’ kli¢ové
body v zmluvnej dokumentécii, najmad body tykajuce sa nasledujucich
skutocnosti:

» odkladacie podmienky (Conditions precedent),

* likvida¢ny zostatok (Liquidation preference),

» obmedzenia s disponovanim (Lock ups),

» zaruky a vyhlasenia (Representations and warranties),

» pravo veta (Consets rights),
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* informac¢né povinnosti (Information rights),

* sposob nadobudanie podielu zakladatelmi — Vesting (good leaver/bad
leaver),

» poplatky (Fees) [15].

Na podporu startupov je pripraveny projekt zriadenia NPC, ktorého tlo-
hou bude:

* komplexné rieSenie sluzieb na podporu startupov, priCom bude
spolupracovat’ s existujicimi centrami na podporu startup komunity
(koncept one-stop-shop priestory — inkubator, akcelerator, co-working
a poskytovanie dlhodobych poradenskych sluzieb) v rdmci NPC,

* vybudovanie Specializovaného priestoru na podporu kreativity, tzv.
CreativePoint,

* kooperacia s partnermi orientovanymi na podporu podnikania,

* podpora prepojenia akademického prostredia (vysoké Skoly,
vedeckovyskumné tstavy) s potrebami podnikatel'ského prostredia.

» Zlepsenie financovania startupov — Financovanie startupov zdsadnym
sposobom urcuje celkovu Uspesnost’ startupu, lebo startupy v SR maju
iba obmedzené moznosti ako ziskat investora. V pripade startupu ide
o rizikovy kapital, ktory je nevyhnutny na jeho rozvoj a rast. Kapitalovy
trh je uz dlhé roky nefunk¢ny. Kapitalové financovanie je na Slovensku
charakterizované nizkou mierou dopytu a ponuky, ale aj nizkou mierou
povedomia o vyhodich kapitadlového financovania a chybajiicou
skisenostou komunikovat' s kapitalovymi investormi vSeobecne. Ani
Burza cennych papierov na Slovensku neprisla s iniciativou financovat’
startupy prostrednictvom nej, ¢i vytvorit’ podmienky pre startupy.

Pre startupy su dolezité aj iné formy financovania, napriklad v podobe
konvertibilného tiveru, kombinécie financovania s poskytovanim dlhodobych
poradenskych sluzieb startupu (o mu garantuje vac¢siu Sancu udrzania sa na
trhu) a podobne. Tieto formy podpory by sa mali zaviest' v rdmci ¢innosti
NPC a financovat zo zdrojov OPVal [17].

Ciel'om je, aby bankové zdroje financovania boli postupne nahradzané ka-
pitalovym financovanim, ¢o plati Specidlne pre startupy, ktoré su na zaciatku
podnikania v zasade zavislé od externého financovania (obmedzena historia
cash flow, Ziadne aktiva, ktoré by mohli sluzit’ ako kolateral a pod.). Pristup
na kapitalovy trh je vSak pre vacsinu startupov drahy, o suvisi najmé s fix-
nymi nédkladmi pri due diligence a majetkovych zaleZitostiach (equity issues).
KTItacova je aj spolupraca bank a réznych institacii, ktoré by po zamietnuti
ziadosti o uver pre startupy mali byt sucinné a poskytnut’ kvalitnu spéatna
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vézbu a zdroven informovat’ klienta o moZnostiach financovania na kapita-
lovom trhu.

Dal§im doblezitym aspektom je potreba zlepsit' pristup startupom k zdro-
jom financovania (vratane rizikového kapitalu). Existuja vSak aj d’alSie ba-
riéry, ktoré pramenia z nedostatoéného prepojenia kapitalovych trhov EU
(neexistencia jednotného kapitadlového trhu) a obmedzeného pristupu k ponti-
kanym moznostiam financovania. Prioritou preto musi byt’ zvySovanie efek-
tivity fungovania vnutorného trhu, a to najma:

vic§ia sut’az na trhu,
Vac¢si pocet hracov na trhu,

nové produkty (sekuritizacia atd’.),

zniZovanie ceny vstupu na trh tak pre investorov, ako aj Ziadatel'ov,

lepsia distribucia a diverzifikacia rizika,

zdiel’anie rizika medzi investormi naprie¢ EU.

* Podpora vysokych $kél, vzdelavacich centier a institucii vyskumu a vyvoja
Na Slovensku prevazuje tendencia zamestanania sa v pracovno-pravnom
vztahu, to znamend, Ze mladi I'udia v SR nemaju vel’ky zdujem podstapit’
podnikatel'ské riziko a teda podstupit’ pripadny podnikatel'sky netspech.
Studenti preto Gasto zanechavaju svoje napady a myslienky s ukonéenim
Studia, ¢i tesne po Studiu, ale aj z dovodu neistoty dlhodobejsieho prijmu.

Percentualne zastupenie 'udi podl’a veku v startupoch

2%
(6)

5%

m(3) 25

(5) 35

Pramen: [12].

Graf¢. 2

M (1) do 20 rokov
m(2) 20 -
- 29 rokov
m(4) 30 -
- 39 rokov
(6) nad 40 rokov

24 rokov

34 rokov
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Uvedeny problém je mozné rieSit’ vytvorenim urcitych principov, ktoré
by boli kombinaciou finan¢nej a nefinanénej podpory pocas ¢asovo ohrani-
¢enc¢ho obdobia pre cielovl skupinu — Studentov (vratane doktorandov) na
vysokych skolach alebo vzdelavacich institaciach. Islo by o formu grantu tym
Studentom, ktori maju zdujem rozvijat’ svoje inovativne myslienky a podni-
katel'ské zdmery na Skoléach, v spolupraci so Skolami, s centrami excelentnosti
a inkubatormi. Ciel'om takéhoto opatrenia je podporit’ podnikavost’ mladych
I'udi a prebrat’ Cast’ rizika v pocCiatocnej faze rozvoja podniku. Vyska grantu
a diZka obdobia, pocas ktorého by sa poskytoval, by mala byt vopred uréena,
pricom grant bude sluzit’ na pokrytie nakladov s podnikatel’skymi aktivitami
podnikatela.

V zahrani¢i st schémy, podl'a ktorych vybrané typy firiem — ako napriklad
startupy a spin-offy — maju moznost’ spolupracovat’ s vyskumnymi institcia-
mi za zvyhodnenych podmienok. Tradi¢ny vysokoSkolsky vzdeldvaci systém
v zahrani¢{ je dopliany modelom podnikatel'skej vysokej §koly (angl. ekv.
,Entrepreneurial university*). Jej cielom je prenos vedeckovyskumnych ak-
tivit do komer¢nej sféry a podpora podnikavosti Studentov uz pocas Studia.
Studenti ziskavaju praktické zru¢nosti a motivaciu uskuto&tiovat’ podnikatel-
sku ¢innost’.

Konkrétnym krokom na posilnenie prezentacie slovenskych startupov
v zahrani¢i je aj vytvorenie stileho zahrani¢ného zastupenia SR v Silicon
Valley s miestnym zastupcom, ktory by primérne plnil ulohu reprezentanta
SR pre oblast’ podpory slovenskych startupov v USA [18].

3 Nové podmienky na zakladanie startupov na Slovensku v roku 2017

Od 1. januéra 2017 plati v SR zakon €. 290/2016 Z. z. o podpore malého
a stredného podnikania a zmene a doplneni zdkona ¢. 71/2013 Z. z. o posky-
tovani dotacii v posobnosti Ministerstva hospodarstva Slovenskej republiky
v zneni neskorsich predpisov. Startupy su podnikatel’ské iniciativy s vyso-
kym rastovym a inovacnym potencialom, ktoré dokézu nastartovat’ a dlhodo-
bo podporovat’ inteligentny a inkluzivny hospodarsky rast a prilakat’ zahra-
ni¢né investicie. Prispievaju k rozvoju odvetvi s vysokou pridanou hodnotou,
regionalnej a globalnej konkurencieschopnosti a tvorbe zamestnanosti kva-
lifikovanej pracovnej sily [18]. Ich pridanou hodnotou je prelomovy alebo
zasadnym sposobom vylepSeny produkt ¢i sluzba pre relevantny trh. Podl'a
zakona €. 513/1991 Z. z. v zneni neskorsich predpisov (Obchodny zédkonnik)
vznikd novy typ obchodnej spolo¢nosti — Jednoducha spolo¢nost’ na akcie
(dalej j. s. a.), ktory bol vytvoreny najméa na podporu startupov a ich udrzanie
sa na trhu. Do praxe sa zavadza niekol’ko opatreni:

* J. s. a. by mala vyriesSit' problémy s Castym zanikom startupov kvoli
nedostatku kapitalu pri zakladani, ale bude zaujimava aj pre investorov.
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J.s. a. predstavuje hybridnt formu kapitalovej obchodnej spolo¢nosti, ktord
spaja prvky spolo¢nosti s ru¢enim obmedzenym (d’alej s. r. 0) s prvkami
akciovej spolo¢nosti. Snahou bolo spojit’ vyhody s. 1. 0. (napr. nizka pozia-
davka na zakladné imanie ¢i jednoducha Struktira spolo¢nosti) a akciovej
spolo¢nosti (podiel na zadkladnom imani reprezentuju akcie a zodpoved-
nost’ spolo¢nosti za porusenie zaviazkov) do jedného celku.

Hlavnou vyhodou takejto spolo¢nosti je najmé vyska zakladného imania,
ktord uz nemusi byt minimalne 5 000 € ako pri zakladani s.r.0. V j.s.a. je vys-
ka zakladného imania 1 € a akciondri nerucia za zavéazky spolo¢nosti, ako je
to pri akciovych spolo¢nostiach.

* Hodnotu akcie j. s. a. bude mozné vyjadrit’ aj v eurocentoch alebo v kom-
binécii eur a eurocentov. AvSak na rozdiel od akciovej spolo¢nosti buda
zoznamy akciondrov j. s. a. uverejilované v registri akcionarov vedenom
Centralnym depozitarom cennych papierov Slovenskej republiky, o zna-
mena pre akciondrov j. s. a. men$iu anonymitu. Zarovenn bude mozné
okrem kmeniovych akcii vydat aj akcie s osobitnymi pravami, ktoré sa
uvedu v stanovach spolo¢nosti, o umozni urcit’ rozsah naroku na podiel
zo zisku alebo na likvidatnom zostatku, ¢i stanovit’ pocet hlasov akcio-
nara. Dalej sa zjednodusia kritéria na prevoditelnost akcii, ¢o moze
v kone¢nom désledku zaujat’ najmé finan¢nych investorov. Takisto upiso-
vanie akcii pre zamestnancov sa zjednodusi.

» J.s. a. mbze zalozit bud’ jedna, alebo aj viacero osdb, a to zakladateI'skou
listinou, alebo zakladatel'skou zmluvou rovnako ako pri akciovej spoloc-
nosti. Aviak zmluvy musia mat’ formu notarskej zapisnice. Dalej mozu
zakladatelia uzatvorit’ akcionarsku zmluvu, v ktorej je mozné si dohod-
nut’ Specialne prava, napriklad pravo pridat’ sa k prevodu akcii (tzv. tag-
along), pravo pozadovat’ prevod akcii (tzv. dragalong) a pravo pozadovat’
nadobudnutie akcii (tzv. shootout). NavySe ma j.s.a. moznost’ si v zaklada-
tel'skej zmluve urcit’ Specifické podmienky zaniku jej organov [2].
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Tab. ¢. 1
Porovnanie réznych pravnych foriem spolo¢nosti
j-s.a. S. I. 0. a.s.
Minimalna vyska zakl. le 5000 € 25000 €

imania

Minimalny pocet
zakladatelov

1 fyzické/pravnicka osoba

1 fyzické/pravnicka osoba

2 fyzické osoby/
1 pravnicka osoba

Zakladatel’sky dokument

zakladatel'ska listina/
zakladatel'ska zmluva

spolo¢enska zmluva

zakladatel'ska listina/
zakladatel'ska zmluva

Rucdenie spolo¢nikov/
akcionarov spolo¢nosti

akcionari nerucia za
zavizky spolo¢nosti

spolo¢nici rucia za
zavizky spolo¢nosti
do vysky svojich
nesplatenych vkladov

akcionari nerucia za
zavazky spolo¢nosti

Anonymity spolo¢nikov/
akcionarov

verejny zoznam
akcionarov spristupneny
na stranke CDCP

zoznam spolo¢nikov
zverejneny v Obchodnom
registri

neverejny zoznam
akcionarov

Organy spolo¢nosti

valné zhromazdenie/pred-
stavenstvo/fakultativne —

valné zhromazdenie/kona-
tel’/fakultativne — dozorna

valné zhromazdenie/pred-
stavenstvo/povinne —

dozorna rada rada dozorna rada

Poplatok za zapis do nie je stanovena jeho elektronicky: 150 € elektronicky: 375 €
Obchodného registra vyska listinne: 300 € listinne: 700 €
Notérske poplatky vyhotovenie notarskej overenie podpisov — od vyhotovenie notarskej

zapisnice — okolo 70 € 1,50 € za podpis zapisnice — okolo 250 €

Prameii: [2].

Zaver

Napriek tomu, Ze sa prijalo mnoZstvo dokumentov, ¢i uz vo forme réznych
koncepcii, vladnych navrhov alebo opatreni, v kontexte vysSie uvedeného
vidiet, Ze problematika rozvoja a podpory startupov na Slovensku este nie
je uplne dorieSena. Tyka sa to samotnych zakladatel'ov startupov, anjelskych
investorov, ako aj institucii, ktoré sa zaoberaju touto oblastou. Pozitivom na
pokracujucom procese je, ze investovanie do novych myslienok a technoldgii
ma rastovy trend. Prijal sa rad opatreni ¢i uz v legislativnej alebo datiovej
oblasti. SBA, ¢i iné organizacie podporujuce tuto oblast’ podnikania vo forme
konzulécii alebo mentoring, sa neustale snazia zjednodusit’ byrokraciu, ktora
1 napriek prijatym opatreniam brani plnému rozbehu tychto novych spolo¢-
nosti.

Cielom vsetkych zucastnenych je nad’alej zlepSovat’ podnikatel'ské pro-
stredie, podporovat’ nové i rozbehnuté startupy nielen po finan¢nej stranke,
ale aj po stranke poradenskej, technickej a vzdelanostnej. Rozvoj nasej spo-
lo¢nosti sa bude odvijat’ aj od Uspesnosti startupovych spolo¢nosti nielen na
Slovensku, ale 1 v zahrani¢i.
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